Faciliter la DETECTION,
la CONCEPTION et la VENTE de
projets de rénovation énergétique




Références

ARGILE EST LA SOLUTION DE REFERENCE DES ACTEURS DE
LA RENOVATION ENERGETIQUE, DE L’ACQUISITION A LA SIGNATURE

DU DEVIS

+ 100 clients
+ 1 000 utilisateurs

+ 10 000 dossiers

de rénovation
énergétique
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Probléme

LA PHASE DE CONCEPTION D’UN PROJET DE RENOVATION ENERGETIQUE

EST COMPLEXE ET CONSTITUE UN FREIN POUR
LES PROFESSIONNELS ET LES PARTICULIERS

Contraintes
réglementaires

Multiplicité des
informations

Singularité
de chaque
habitation

Expertises
requises

Une phase technico-commerciale
amont
TRES COUTEUSE EN TEMPS
nécessitant de nombreuses
compétences et de nombreux
aller-retours avec des parties
prenantes externes



Probléme

LE PARCOURS TECHNICO-COMMERCIAL DES ENTREPRISES
DE TRAVAUX POURRAIT ETRE PLUS EFFICIENT

MOINS DE 1 Y o o

o
> ACQUISITION QUALIFICATION LTI
DES TECHNIQUE
PROJETS
Des leads Une Des visites
de rénovation peu qualifiés, qualification techniques
énergé’rique Yendu_s a distance . Tre-s manuelles
a plusieurs complexe qui qul ne
sont entreprises ne permet pas  garantissent
réellement de travaux d’éviter des pas toujours

déplacements les marges

effectués oo
Inutiles

ADMINISTRATIF
& DEVIS

Du temps
passé sur

la gestion
administrative,
au détriment
des chantiers
sans éviter les
erreurs




Produit

AMELIOREZ VOTRE PARCOURS TECHNICO-COMMERCIAL AVEC
LA SOLUTION ARGILE

1. Situez les particuliers dans le
BON PARCOURS DE RENOVATION
dés la premiére visite de votre SITE WEB

=)

Le DPE estimé de votre logement est '€

2. Ayez tous les ARGUMENTS pour convaincre
les particuliers lors d'un PREMIER RENDEZ-
VOUS COMMERCIAL

3. Evitezles MAUVAISES SURPRISES
pendant le chantier grace a notre module de
VISITE TECHNIQUE

4. Gagnez du temps dans la gestion de vos
DEVIS, FACTURES et des DOCUMENTS
ADMINISTRATIFS




Bénéfices

ARGILE RECONCILIE LE COMMERCE ET LA TECHNIQUE POUR REDUIRE
LE TEMPS DE CONCEPTION DU PROJET ET AUGMENTER LES MARGES

Réduisez
les aller-retours
avec le particulier

.

Baisse du
coUT DE
COMMERCIALISATION

Réduisez
les aléas entre
le commerce et

la technique

.

Hausse du
TAUX DE CONVERSION

Préparez
sereinement
votre chantier

.

Hausse de
la MARGE BRUTE



Parcours utilisateur

CHAQUE PARCOURS CLIENT EST UNIQUE

IL DEVIENT PLUS PERFORMANT AVEC ARGILE.. EXEMPLE D'UN PARCOURS
Envoi d’un Générqfion
. rapport travaux . zlgjrile?’nr':sdes

détaillé Argile en

marque blanche administratifs

Qualification avec avec Argile
Récupération des . la technologie
coordonnés du client Argile

| FAISABILITE ADMINISTRATIF
TECHNIQUE & DEVIS

Envoi d’un bilan . Visite
. . énergétique technigue .
zlrgggl;g?izze Argile en marque avec |;| CloanerS|on du
. an travaux en
d’un particulier . blanche technologie gevis avec la
sur le Argile technologie
simglcﬁeur Argile
Argile en

marque blanche



Parcours utilisateur

1. LE SIMULATEUR ARGILE PERMET DE QUALIFIER EN UN CLIC
LES VISITEURS DE VOTRE SITE WEB

1. Le visiteur fait ’EVALUATION THERMIQUE
de son bien en un clic

1. Il accéde d DEUX SCENARIOS DE TRAVAUX Créés
par notre algorithme propriétaire (bilan
apres travaux, co(t, aides disponibles,
économies d’énergie)

1. Pour avoir accés au DETAIL DES TRAVAUX,
il laisse ses coordonnées sur le site web

1. Il peut sélectionner un CRENEAU pour €fre
rappelé par ’entreprise



Parcours utilisateur

2. LA QUALIFICATION AVEC LA TECHNOLOGIE ARGILE PERMET DE PRECISER
LE BESOIN DU PROSPECT ET DE DECLENCHER UNE VISITE TECHNIQUE
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PRE-REMPLISSAGE des informations collectées

Audit

e
v

pendant ACQUISITION DIGITALE 94;} S @ =
| . . . B | - . - -
Ajout de questions de qualification pour vérifier » M : _ =

L’ELIGIBILITE DU PROSPECT

Envoi d’une ETUDE ENERGETIQUE détaillée —_—— [T =
pour convertir le prospect -= _

Prise de rendez-vous pour
une VISITE TECHNIQUE



Parcours utilisateur

3. LA VISITE TECHNIQUE REALISEE AVEC LA TECHNOLOGIE D’ARGILE
PERMET DE PREPARER UN CHANTIER SANS SURPRISE

Module de COLLECTE D’INFORMATIONS
100% SUR SITE (prises de mesure, points
singuliers, infaisabilités techniques)

Validation du PLAN TRAVAUX avec le
particulier

EDITION DU PROJET A DISTANCE (ajout de
points singuliers et revue du chiffrage)

Edition d’un rapport de PREPARATION DE
CHANTIER a disposition de vos installateurs




Parcours utilisateur

4. LE DEVIS EST DIRECTEMENT ENVOYE DEPUIS ARGILE A PARTIR DES
DONNEES COLLECTEES PENDANT LA VISITE TECHNIQUE

Intégration de votre BASE TARIFAIRE
directement dans Argile

Intégration des informations de vos
SOUS-TRAITANTS

EDITION ET VERSIONING DES DEVIS
directement dans Argile

Module de FACTURATION associé aux devis

100% DES DEVIS REALISES AVEC ARGILE ONT ETE ACCEPTES AUPRES DE L’ANAH



Parcours utilisateur

5. LA GESTION ELEC}TRONIQUE DES DOCUMENTS PERMET DE GAGNER DU
TEMPS DANS LES DEMARCHES ADMINISTRATIVES

Ensemble des FORMULAIRES nécessaires
a la réalisation d’un projet de rénovation
énergétique intégrés a Argile

Création et intégration de MODELES
SPECIFIQUES a vos besoins

PRE-REMPLISSAGE des données
du formulaire avec les informations
collectées pendant le projet

Ignvoi des documents en SIGNATURE
ELECTRONIQUE




Use case #1

ARGILE A FACILITE LA CONSTITUTION D’UN RESEAU DE VENDEURS
INDEPENDANTS

Contexte : Notre client a constitué un réseau de vendeurs indépendants pour commercialiser des
projets de rénovation énergétique. Aprés quelques mois, +50% des commerciaux indépendants ont
quitté le réseau. Il cherche alors une solution pour se développer.

PRE-QUALIFICATION # RENDEZ-VOUS DE DUREE ETUDE DUREE REDACTION
DU PROSPECT QUALIFICATION THERMIQUE DU DEVIS
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1 AN APRES LE DEBUT DU PARTENARIAT, 90% DES VENDEURS SONT ENCORE PRESENTS
DANS LE RESEAU ET LE TAUX DE TRANSFORMATION EST EN FORTE CROISSANCE



Briques Tech

UNE DOUBLE EXPERTISE EN ANALYSE THERMIQUE ET EN IA

DPE

140 kWh/m?/an

Modéle
de prédiction
de DPE

Prédiction de
la note énergétique
d’un logement &
partir d’une analyse
géostatistique

P

Répartition des
particuliers sur le
bon parcours de

rénovation

ADEME

Y

AGEMCE DE LA
TRAKSITION
ECOLDGIOVE

Moteur
thermique 3-CL

Certification en
cours du modéle et
extension pour
prendre en compte
la réalité du terrain

-

Des
recommandations
justes et
pragmatiques

Référentiel de la
visite technique

+300 points de
controdles intégrés
pour une bonne
préparation de
chantier

P

Prise en compte de
’habitat dans son
ensemble

Reconstruction
3D

Technologie d’IA sur
la reconstruction
de logement
avec un téléphone
portable

P

Simplification
et fiabilité
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